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济源职业技术学院

济源市大学生创新创业大赛
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前言：

团队简介

团队成员：

	姓名
	性别
	所在院系（专业）
	优势与特长

	郭亚磊
	男
	本科（建环1601)
	具有较好策划能力，对市场具有较强的分析能力

	韩真强
	男
	本科（建环1601）
	具有较强的操作能力，实践能力。

	胡小明
	男
	本科（建环1601）
	具有较强的交际能力和创新能力，善于总结经验。

	芦志飞
	男 
	本科（建环1601）
	实际经验丰富，应变能力强


项目描述

专于服务教育行业的产业，以应届优秀高中毕业生为主要讲师，主要服务于高中生的辅导班，采取个性化教学模式，因材施教理念，互动性极其丰富的课堂模式，使学生在愉快的环境中增长文化知识和学习能力。
2、项目类型：

         服务性         

核心理念

让真正经历高考的人，让他们的亲身经历，回头把丰富的经验和学习方法传授给他们的学弟学妹们，切实抓住高中生崇尚学霸的特点，精选出优秀的高中优秀毕业生作为带班讲师。
项目系统特点

辅导班模式打破传统的教学理念，主要以一对四教学模式，课堂互动性极其丰富，讲授内容也与传统教育模式不同，课堂完全属于学生，使学生完全有兴趣参与进学习中，以学生为中心，讲师少讲，学生多问，极大提升学生学习兴趣。
项目目标

前期：在一区域教育行业站稳脚步，逐步退向其他教育领域推广，并用市场反复检验项目运行模式是否具有大规模推广性。

中期：向周边区域陆续推广项目运行模式，建立可控规模的具有自身个性的教育品牌。

后期：建立连锁型加盟教育品牌，推向全国。

项目运行原则

以谨慎的态度推广项目，成立独立部门，长期追踪调查受过培训的学生，学习状态、生活习惯、学习习惯、面对大型考试的心理状态，并收集家长的反馈，以保证学生经过培训，不只是学习能力的提升，更多的是个性的凸显。
二、项目可行性分析 

目标顾客及潜在顾客描述

前期目标客户面向高中生团体，运行模式得到进一步印证后，将项目运行模式推广到各个教育行业，客户包括：中小学生、在职人员需提升自身能力的需要，
2、预计市场占有率

目前教育行业在中国是具有5000亿的市场，我们前期目标拿下现有区域的20%市场份额。

3、市场容量的变化趋势及前景

，在未来，人们对知识的需求进一步提升，教育行业在将会有更大市场空间，并且不会受金融行业的任何影响。
SWOT分析

	优势
	劣势

	打破传统教育辅导模式，增进学习积极性，教授和挖掘出学生独特的学习能力；并且依靠讲师（同龄人）对学生对学习压力的心理疏导，合理应付高考的心态
	不被一些家长认可，家长对讲师的能力有所质疑，导致前期很难打开一个新区域的市场。


	机会
	风险

	1.目前市场上并没有教育模式，我们的模式具有广阔的发展前景。

2.拥有较大的客户群体，创新性实效行教育模式有待开发。
	与我国的教育法律法规有不融合之处，对现有的面向中小学生教育有冲突。


三、项目实施方案

1、第一阶段 总结经验、及时改进

2、第二阶段 乘热打铁、开展推广

3、第三阶段 乘胜追击、全面发展

四、行业和市场分析

1）市场竞争

目前市场上已经有、、、
2）市场分析

据市场调查，。。。。占有比例为60%，其他为10%。

营销推广战略

1）在公进行广告宣传。

 2）与支使更多的APP。

六、如何实现盈利

七、存在的局限

因为受到专业性知识方面的限制，我们目前的团队并没有对该软件进行开发，因此我们也真诚的希望有这方面兴趣和特长的学长、学姐以及各界朋友的加入，为我们提供宝贵的技术支持和经验借鉴。
八、成长与发展

未来计划将此项目应用在地铁，各乡镇之间。同时推出成人码、学生码、老人码等。
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